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２年生の皆さんは、「総合的な探究の時間」において、２学期に「起業学習」に取り組みました。地域の
課題や魅力について地域講師から直接学び、課題解決や魅力発信について考えました。 

まず、小グループごとに会社を立ち上げ、社長や営業などの役職を決めました。次に、他地域の事例
を調べたり、空き家を見に行ったり、起業の視点から収支を試算したりしました。さらに、地域施設で
製作していただいた商品を、富山駅で実際に販売した会社もありました。 

最後に、起業学習発表会を実施し、テーマごとに代表会社を選出。「ハッピー上市会」では、その代表
会社によるプレゼンテーションの動画を地域の皆様にご覧いただきました。 

今回は、代表となった会社の紹介や生徒の皆さんのアンケート結果、そして、発表をご覧いただいた
地域の皆様からの感想と皆さんへのメッセージを紹介します。 

 
１． 上市高校「代表会社」 

（１）上市町ふるさと納税について 

ハンバー  (ぐー) 【代表】 「劔ハンバーグ」の価格検証／内容量表示の工夫等 

Hometown tax payment 「上市町産うなぎ」の価格検証／「穴の谷霊水」使用を PR 

滝行ライフ 「滝行体験」の価格検証／写真の検証 

シルバープラネット 「劔米」とブレンド米の食べ比べ／品質の認知 

チーム勝山 「剱里芋の普及」 魅力発信／後継者募集 

（２）各地域の特産品の活用について 

株式会社 タカモリ【代表】 上市町の廃棄予定の果物でジャムを作り町に賑わい 

株式会社 かみ山 立山産桃の皮を再利用しアロマオイル等の製作検討 

株式会社 Foo(フー) 滑川産さつまいもで皮ごと食べられる大学芋を検討 

株式会社 GHQ 滑川の海洋深層水や大豆を使ったお豆腐で特産化 

株式会社 POCO(ポコ) 魚津・滑川の特産ホタルイカに関するイベントを検討 

株式会社 Physis(ピュシス) 休耕田でレンコンやニンジンを育て、漢方薬の材料に 

（３）空き家の活用について 

REST【代表】 「ねこカフェを運営する」多世代交流の場／野良猫保護 

Developing Compaｎy 「駅前カラオケ」で上市町を活性化 

ドリーム１１ 「空き家を利用したカフェ」で放課後、生徒が集う場所 

MAZUSARA カンパニー 「空き家をリフォームし、カフェや公園を作る」 

（４）上市町公共交通について 

KAMIROUTE 【代表】 海外旅行客向けの観光ルート作成し外国語の案内提案 

Happiness 上市 地鉄利用者を増やす（料金検証・利用しやすい時間帯） 

ロケットスタート 町営バスの観光ルート作成（休日は観光地直通ルート） 

ひだまり 上市町営バスの装飾やキャラクターとのコラボ 

上市町の良さを知ろう 町営バスを使った「上市町グルメルート」作成 

（５）オオキンケイギク花びら入りシフォンを富山駅で販売（外来種駆除×福祉施設商品製作×販売） 

いただき【代表】 とやまワカモノサミットで完売。受賞（マルシェ部門） 

２．生徒アンケート結果と感想 
  
 
 

起 業 学 習 の ま と め 

～「地域の魅力を見つけて発信プロジェクト」～ 

取組前「地域の課題について知っていた」 ４７％ 

➡取組後「地域の課題について理解できた」 ９９％ 
※取組前「まあまあ知っていた」、取組後「まあまあ理解できた」を含む 

起業学習 

発表会の様子 

を 



 
 
 
 

・穴の谷霊水について調べることで、上市町にこんなにすごい名水があることを改めて知り、誇りに
思いました。 

・上市町の返礼品には魅力を広げられる余地があると実感しました。 
・上市町産のさといもは、ミネラルウォーターや黒ぼく土など、他の地域にはない魅力があり、この
魅力を SNS で広めたい。 

・普段、自分の住んでいる町の課題を見つけても行動する機会やアイデアを考える機会がなかった
ので、みんなと協力してアイデアを出し合ったり、町をよりよくするために商品開発をしたりする時
間はとても楽しかったし、良い経験になりました。 

・この時間を通して利益の出し方やビジネスの難しさを知ることができました。何かこれからに生か
せる場面があれば生かしていきたいです。 

・地鉄は本数が少ないし、自分が利用している路線も無くなってしまうかもしれないと思うと、他人
事だと考えてはいけないと思った。 

・大きな声でお客さんの呼び込みをしたが、興味を持ってもらえないと振り向いてもらえないことも
あり大変だった。 

３．ハッピー上市会の皆様の感想                              空き家見学の様子（上市町広報） 
（１）代表会社の発表の良かった点 

 ・今日、見せてもらったプレゼンテーションはとても上手でした。上市町のこ
とをもっと知って好きになってもらえたら嬉しいです。 

 ・企業でしているプレゼンに近いことをしていて大変すばらしかった。大人と
変わらないプレゼンの仕方にびっくり！現状把握をして、それに対してどの
ように改善するか、費用対効果を数字で出すなど魅力ある起業発表がすご
く良かった！ 

 ・各々とても素晴らしい内容でした。聞いていてワクワクするものばかりでした。だからこそ、もう少
しゆっくり話してほしかった。若さゆえの発想や視点を大切にしてください。とてもステキでした。 

・自分たちで考えたプロジェクトで、みんないい顔をしている。発表も動画だけど伝わってくるものが
あった。 

・役員を決めるのがおもしろい。リーダーではなく「社長」の方が、モチベーションが上がりそう。 
・猫カフェがおもしろい活動だと感じた。多世代交流や高齢者の居場所作りにも発展する取り組みだ
と感じた。 

 ・「猫カフェ」を上高卒業生が行うならば、出資者として関わらせてもらいたい。 

（２）起業学習を行った高校生へのメッセージ 
 ・地域課題を研究して、それを解決する方法を考えることは、社会に出た時に、とても大切になるの

で、今後も地域課題を友達と語り合ってください。 
 ・客観的な思考は社会人になると非常に役に立ちます。人に対して説得力のあるプレゼンをする必要

がある機会が今後たくさんでてくるので大切にすべき。 
 ・上市のために一生懸命考えてくれた。上市への想いが伝わってきました。嬉しかったです。ありがと

うございました。 
 ・会社組織を作り、役割分担して実行する体験は社会人として必要なこと。 
 ・「とやまワカモノサミット」に限らず、学生が参加できるコンテストに積極的に参加してほしい。夢を

妨げる一番のドリームキラーは、自分自身の気持ちや世間体を気にしすぎてあきらめることです。 
 ・上市愛が深まりました。ありがとう。大変なこと、うまくいかないこと、失敗がすべて「宝物」になり

ます。若い感性・感覚をこれからも生かしてください。私はＯＧですが、私が高校生の時に、このよう
な取組みがあったらよかったのにと思いました。 

 ・失敗を恐れず、とにかく行動してほしい。その先には「成功」か「成長」しかない。失敗は存在しない。 
 ・次回、うちにも来ていただきたいです。結婚式場ですが、子供さんの振袖のドレス風着付もできま

す。新しい体験ができ、社会貢献もできます。 

今回の起業学習で学んだ地域のことや研究・発表の仕方などを「３年課題研究」や「入試の面接」など
で活かすだけでなく、高校卒業後、社会人として、皆さんが住む地域のために活かしてください。 

起業学習全体について 

・「達成感があった・勉強になった・楽しかった」 ６２％ 

・「大変だった・正直良く分からなかった」 ３８％ 

富山駅での 

販売の様子 


